Woodpecker.co SA - wroctawski  SaaS
zorganizowat cold mailingowy event dla 5 firm z
catego swiata

Czy firma, ktéra na co dzien zajmuje sie rozwijaniem technologicznego produktu
pomagajgcego tysigcom firm na catym Swiecie w prowadzeniu i skalowaniu proceséw
sprzedazowych jest w stanie zorganizowac tygodniowy, stacjonarny event i nakreci¢ na
jego podstawie serial dokumentalny?

Odpowiedz brzmi: tak.

Zespot Woodpeckera, wroctawskiego startupu, ktéory w ubiegtym roku zadebiutowat na
NewConnect zorganizowat Woodpecker Cold Email Camp. Tydzien warsztatéw, ktérych
tematyka skupiata sie wokét cold mailingu i proceséw sprzedazowych.

Udziat w evencie wzieto 5 firm pochodzgcych z Hiszpanii, Litwy, Brazyli, Nowej Zelandii i
Stanéw Zjednoczonych.

“Naszym zatozeniem bytfa realizacja projektu, ktory pozwoli budowac¢ $SwiadomosS¢ marki, a
réwnoczesnie bedzie promowat warto$ci i motto naszej firmy, czyli zycie i prace na wtasnych
zasadach. Ponadto formuta, na ktérg sie zdecydowalismy, zaréwno w kontekscie
wydarzenia jak i serialu dokumentalnego, umozliwi nam realnie poméc w rozwoju i
skalowania procesow sprzedazowych firmom, ktore potrzebujg takiego wsparcia.”

Agata Zborowska-Krzyzok

Project Manager

Miedzynarodowy event i najlepsi specjalisci sprzedazy z catego
Swiata we Wroctawiu

Poza profesjonalistami z dziedziny sprzedazy i cold mailingu, ktérzy od dawna wspétpracujg
ze spotka, do udziatu w wydarzeniu zaproszono réwniez ekspertéw takich jak Josh Braun,
Jason Bay czy Nick Cegelski. Specjalistow, ktérzy na co dzieh prowadzg warsztaty i sesje
szkoleniowe na catym swiecie.

Skad pomyst?

Pierwsze rozmowy dotyczgce realizacji projektu miaty miejsce na poczatku roku.

“Chcielismy stworzy¢ projekt, ktory nie bedzie klasycznym dziataniem marketingowym.
Rozmawiajgc o wydarzeniu i serialu dokumentalnym, ktory powstanie na jego podstawie,



bylismy w stanie wymieni¢ zaledwie kilka firm ze Stanéw Zjednoczonych, ktore zrealizowaty
podobne dziatania.” Méwi Katarzyna Dawiskiba, CMO Woodpeckera.

Formuta wydarzenia

Woodpecker Cold Email Camp zaktadat, ze uczestnicy wydarzenia przyjadg do siedziby
firmy na caty tydzien. Tak tez sie stato. Od 12 do 16 wrzesnia 2022, przedsiebiorcy z catego
Swiata, pod okiem doswiadczonych ekspertow zdobywali wiedze dotyczaca cold mailingu
(prospecting, targeting, copywriting, messaging i sending) i sprzedazy.

Dokument inspirowany produkcjami Netflixa

Sam event to dopiero poczatek projektu, ktérego zwienczeniem bedzie serial
dokumentalny, realizowany podczas wydarzenia. Znajdg sie¢ w nim zaréwno fragmenty
wyktadow ekspertow jak i wypowiedzi uczestnikow, ktorzy podczas codziennych wywiadow
dzielili sie swoimi doswiadczeniami, ktére zebrali budujgc biznes.

Na poczatku 2022 roku CEO Woodpeckera, Matt Tarczynski méwit:

“Na Woodpecker Cold Email Camp zaprosimy 5 zespotow z catego Swiata, ktére pod okiem
ekspertow nauczg sie jak sprzedawac lub skalowac¢ swoje procesy sprzedazowe. Na
podstawie materiatu, ktéry nagramy podczas wydarzenia powstanie serial dokumentalny.
Zrobimy to po to, aby kazdy przedsiebiorca, ktory pragnie rozwija¢ swoj biznes mogt go
obejrzec¢ i wyciggngC z niego praktyczng wiedze, ktéra pomoze w rozwoju wiasnej firmy.”

Serial dokumentalny zostanie opublikowany na przetomie 2022 i 2023 roku.
Aby dowiedzie¢ sie jak przebiegat event i na biezgco $ledzi¢ informacje zwigzane z

produkcjg dokumentu, zachecamy do obserwowania profilu na Instagramie, dedykowanemu
projektowi.



https://www.instagram.com/woodpeckercoldemail/

