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Informacja prasowa Wroctaw, 9 wrzesnia 2021 r.

Woodpecker.co zadebiutuje na NewConnect 14 wrzesnia

Woodpecker.co S.A., spdtka technologiczna oferujgca aplikacje petniacg role inteligentnego
asystenta sprzedazy B2B, jest o krok od debiutu na rynku NewConnect. Gietda Papieréw
Wartosciowych zatwierdzita Dokument Informacyjny spotki i podjeta uchwate w sprawie
wprowadzenia akcji serii A Woodpecker.co S.A. do Alternatywnego Systemu Obrotu NewConnect.
Debiut na tzw. matej gietdzie zostat zaplanowany na 14 wrze$nia br. W procesie wprowadzenia akcji
do obrotu, w roli Autoryzowanego Doradcy, Spdtke wspiera INC S.A.

Debiut Woodpecker.co odbedzie sie 14 wrzesnia o godzinie 13:00. Do obrotu zostang wprowadzone
akcje serii A. Uroczystos¢ bedzie rowniez transmitowana w kanatach spotecznosciowych Gietdy
Papieréw Wartosciowych.

- Jestesmy w pefni gotowi na wejscie na NewConnect. Dynamicznie rozwijamy dziatalnosc, co
odzwierciedlajg wyniki finansowe i notowane z kwartatu na kwartat wzrosty przychodow.
Z niecierpliwoscig czekamy na uroczystos¢ debiutu - wierzymy, ze inwestorzy doceniq nasze
perspektywy rozwoju i pomogq nam w sfinansowaniu planéw biznesowych firmy. — méwi Mateusz
Tarczynski, prezes zarzagdu Woodpecker.co.

W | pétroczu spdtka odnotowata ponad 3-krotnie wyzszy rdr. zysk netto, ktéry wynidst przeszto 1 min zt.
Z kolei przychody osiggnety wartos¢ ponad 6,5 min zt, co oznacza wzrost o blisko 34 proc. rdr.

Woodpecker.co S.A. oferuje oprogramowanie w modelu SaaS utatwiajgce pozyskiwanie nowych
klientow iutrzymywanie relacji poprzez automatyzacje czasochtonnych proceséw zwigzanych
z komunikacjg biznesowq. Narzedzie znajduje zastosowanie m.in. w procesie aktywnej sprzedazy,
pozyskiwania partnerdw i rekrutacji pracownikéw. W czerwcu br. przeprowadzona zostata publiczna
oferta sprzedazy akcji spotki przez jej akcjonariuszy o tgcznej wartosci 11 min zt.

- Model SaaS w ktérym dziatamy pomaga nam z powodzeniem skalowac biznes, a konsekwentnie
realizowana strategia rozwoju oraz potencjat rynku sales automation pozwalajg optymistycznie
patrze¢ w przysztos¢. Debiut na NewConnect to dla nas pierwszy krok na rynku kapitatowym. Na
przetomie 2022 i 2023 r. chcielibysmy przeniesc¢ sie na Gtdwny Rynek GPW. Oczekujemy, ze ten cel uda
nam sie osiggngc. — dodaje Mateusz Tarczynski.
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O Woodpecker.co:

Woodpecker.co S.A. to spoétka technologiczna dostarczajgca oprogramowanie w modelu Saa$, ktore
pomaga zwiekszy¢ efektywnos$é rozwoju biznesu poprzez inteligentng automatyzacje procesow
komunikacji biznesowej. Oprogramowanie wykorzystuje zaawansowane algorytmy, ktére pomagajg
zarzagdza¢ komunikacjg i automatycznie wysytajg spersonalizowane komunikaty, wykrywajg
odpowiedzi i przypominajg o kontakcie.
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Narzedzie Woodpecker.co znajduje swoje zastosowanie m.in. podczas aktywne] sprzedazy,
pozyskiwania partneréw biznesowych, przypominaniu o sobie klientom, czy tez rekrutacji
pracownikdw. Rozwigzanie wyrdznia sie fatwoscig implementacji, wysokim bezpieczenstwem oraz
wysokim wskaznikami dostarczalno$ci. Woodpecker.co dostarcza rozwigzanie do ponad 70 krajow.
Wedtug danych na koniec | pétrocza 2021 roku, blisko potowa klientéw to firmy z USA.
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