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Woodpecker.co z kolejnymi wzrostami i historycznie wysokim ARPA

Woodpecker.co S.A., spétka technologiczna oferujgca aplikacje petnigcg role inteligentnego
asystenta sprzedazy B2B, notuje dynamiczne wzrosty wynikéw. W | pétroczu 2021 odnotowata 3-
krotny rdr. wzrost zysku netto, ktéry wynidst przeszto 1 min zt. Z kolei przychody spoétki osiggnety
wartos¢ ponad 6,5 min zt, co oznacza wzrost o blisko 34 proc. rdr. Dynamiczny wzrost miat swoje
odzwierciedlenie w rosngcym ARPA (Average Revenue Per Account), ktore w Il kw. 2021 r. po raz
pierwszy w historii spétki wyniosto powyzej 100 USD. We wrzesniu Woodpecker.co S.A. planuje
debiut na rynku NewConnect.

Dziatajgca w modelu SaaS aplikacja Woodpecker.co ufatwia pozyskiwanie nowych klientéw
i utrzymywanie relacji poprzez automatyzacje czasochtonnych proceséw zwigzanych z komunikacjg
biznesowg. Narzedzie znajduje zastosowanie m.in. w procesie aktywnej sprzedazy, pozyskiwania
partnerow i rekrutacji pracownikdw. Korzysta z niego okoto 3 tys. firm z ponad 70 krajow na catym
Swiecie, w tym prawie potowa to klienci z USA.

- Jestesmy bardzo zadowoleni z wynikéw kwartalnych. W poréwnaniu | pdtroczem 2020 roku
odnotowalismy 3-krotny wzrost, a ARPA — czyli sredni przychdd na uzytkownika — po raz pierwszy
w historii naszej dziatalnosci przekroczyt 100 USD, rosnqgc w tempie 42 proc. rdr. Model SaaS w ktérym
dziatamy pomaga nam z powodzeniem skalowac biznes, a konsekwentnie realizowana strategia
rozwoju pozwala optymistycznie patrze¢ w przysztosc. Zaktadamy, ze ten rok zamkniemy z przychodami
na poziomie 13,6 min zt, notujqc przy tym 3,4 min zt wyniku EBITDA oraz 2,5 min zt zysku netto. Warto
wspomniec, ze juz w samym pierwszym potroczu osiggnelismy wyzZszy zysk niz w catym ubiegtym roku.
— moéwi Mateusz Tarczynski, prezes zarzgdu Woodpecker.co.

Woodpecker.co podtrzymuje wczesniejsze prognozy dotyczace wynikéw na 2022 r. Zaktadajg one
19,6 min zt przychodéw, 7,4 min zt EBITDA oraz 5,1 min zysku netto.

Spétka w ostatnim czasie wprowadzita do oferty nowy produkt — aplikacje Woodpecker Calls. Jest to
pierwsza tego typu aplikacja mobilna na rynku narzedzi sales automation. Narzedzie pozwala
wykonywa¢ dziatania sprzedazowe zwigzane z zaplanowanymi rozmowami telefonicznymi
bezposrednio z poziomu telefonu. Aplikacja mobilna jest zintegrowana z danymi i procesami
ustawionymi w aplikacji webowej, dzieki czemu czynnosci wykonane przez klienta za pomocg telefonu
sg automatycznie synchronizowane z systemem, zapewniajac ciggtos¢ i wygode korzystania.

- Woodpecker Calls pozwala na dalszqg automatyzacje komunikacji sprzedazowej. Narzedzie docenig
w szczegolnosci sprzedawcy z branz w ktdrych bezposredni kontakt z klientem jest kluczowy, np.
sprzedajgcy towary lub ustugi o wiekszej ztozonosci i wymagajgce spersonalizowanych prezentacji. To
produkt unikalny na rynku i kolejny krok Woodpeckera w kierunku wspierania komunikacji
wielokanatowej. — podkresla Mateusz Tarczynski.



investor relations

Q Woodpecker InnerValue

Firma jest o krok od debiutu na rynku NewConnect. Zarzad Gietdy Papieréw Wartosciowych podjat
uchwate w sprawie wprowadzenia akcji serii A Woodpecker.co S.A. do Alternatywnego Systemu
Obrotu NewConnect. Spotka aktualnie czeka na wyznaczenie daty debiutu.

- Z niecierpliwoscig czekamy na debiut na tzw. matej gietdzie. To dla nas wazny krok, odzwierciedlajgcy
dynamiczny rozwdj spotki i rozbudowe skali dziatalnosci. — dodaje Mateusz Tarczynski.

* %k %k

O Woodpecker.co:

Woodpecker.co S.A. to spoétka technologiczna dostarczajgca oprogramowanie w modelu Saa$, ktore
pomaga zwiekszyé efektywnosé rozwoju biznesu poprzez inteligentng automatyzacje proceséw
komunikacji biznesowej. Oprogramowanie wykorzystuje zaawansowane algorytmy, ktére pomagajg
zarzagdza¢ komunikacjg i automatycznie wysytajg spersonalizowane komunikaty, wykrywajg
odpowiedzi i przypominajg o kontakcie.

Narzedzie Woodpecker.co znajduje swoje zastosowanie m.in. podczas aktywnej sprzedazy,
pozyskiwania partneréw biznesowych, przypominaniu o sobie klientom, czy tez rekrutacji
pracownikdw. Rozwigzanie wyrdznia sie fatwoscig implementacji, wysokim bezpieczedstwem oraz
wysokimi wskaznikami dostarczalnosci. Woodpecker.co dostarcza rozwigzanie do ponad 70 krajow.
Wedtug danych na koniec | pétrocza 2021 roku, blisko potowa klientéw to firmy z USA.
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