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Woodpecker.co coraz blizej gietdowego debiutu

Woodpecker.co S.A., spétka technologiczna oferujaca aplikacje petniacg role inteligentnego
asystenta sprzedazy B2B, jest na ostatniej prostej przed debiutem na NewConnect. Akcje Spotki
zostaty zarejestrowane w KDPW, co umozliwito ztozenie wniosku o wprowadzenie akcji do obrotu
w ASO NewConnect. Spoétka liczy na debiut na NewConnect na przetomie sierpnia i wrzesnia br.
W czerwcu br. Woodpecker.co S.A. z sukcesem przeprowadzit publiczng oferte sprzedazy akciji
o wartosci 11 min zt.

- Przygotowania do wejscia na NewConnect przebiegajq zgodnie z planem. Rejestracja akcji w KDPW
oraz ztozenie Dokumentu Informacyjnego na GPW zwiericzajq prace nad procesem IPO. Serdecznie
dziekuje za zaangazowanie w tym procesie zaréwno catemu teamowi Woodpecker.co, jak i naszym
doradcom. Liczymy, Ze akcje spdtki zadebiutujg na tzw. matej gietdzie za okofo miesigc. — komentuje
Mateusz Tarczyniski, prezes zarzagdu Woodpecker.co.

Woodpecker.co S.A. oferuje oprogramowanie w modelu SaaS utatwiajgce pozyskiwanie nowych
klientow iutrzymywanie relacji poprzez automatyzacje czasochtonnych proceséw zwigzanych
z komunikacjg biznesowga. Narzedzie znajduje zastosowanie m.in. w procesie aktywne] sprzedazy
i pozyskiwania partneréw biznesowych, utatwia utrzymywanie relacji i rekrutacje pracownikow.
Z aplikacji Woodpecker.co korzysta ponad 3 tys. klientow z 70 krajéw, w tym prawie potowa to firmy
z USA. Rozwigzanie wyrdznia sie na rynku tatwoscia implementacji, wysokim poziomem
bezpieczenstwa oraz najwyzszym wskaznikiem dostarczalnosci wiadomosci. Mozliwos¢ integracji
z kilkudziesiecioma popularnymi narzedziami (np. Gmail, Zapier, Pipedrive) pozwala na jeszcze wiekszg
automatyzacje procesow.

- Jestesmy innowacyjng spotkqg o globalnym zasiegu. Juz dawno wypracowalismy odpowiedniq trakcje
i dopasowanie do rynku. Bardzo dynamicznie rosniemy i skalujemy nasz biznes. W 2017 r. osiggnelismy
prdog rentownosci, a w 2020 r. wypracowalismy 10 min zt przychodu i 0,9 min zt zysku netto. Mamy duze
ambicje i NewConnect traktujemy jako pierwszy krok na rynku kapitatowym, docelowo na przetomie
2022 i 2023 r. chcielibysmy przeniesc sie na Gtowny Rynek GPW. — dodaje Mateusz Tarczynski.

Woodpecker.co S.A. planuje dalszg penetracje rynku poprzez zwiekszenie udziatu rynkowego oraz
rozszerzanie bazy klientdw. Spotka zamierza takie rozbudowywaé swoje narzedzie o mozliwosé
automatyzacji komunikacji prowadzonej za posrednictwem kolejnych kanatéw, tj. telefonicznie
i poprzez social media. Planuje w ten sposéb dotrzeé do nowych klientéw z réznych branz.

Skrécony rachunek Zyskéw i Strat oraz prognozy finansowe Woodpecker.co S.A. (w tys. PLN)

2017 2018 2019 2020 2021F 2022F 2023F

Sprzedaz 2636 5353 7 832 10032 13 556 19 583 26 798

Koszty operacyjne 2543 5143 7394 8 876 10490 13184 15573

EBITDA 93 247 502 1159 3361 7351 13332

Zysk netto 65 173 345 852 2464 5135 9019
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Prezentowane powyzej dane za okres 2021 r. — 2023 r. s3 wartosciami prognozowanymi, ktdre zostaty
uwzglednione w Memorandum Informacyjnym dotyczgcym oferty publicznej. Wyniki osiggane przez
Woodpecker.co S.A. w przysztych okresach mogg by¢ od nich rézne, szczegdlnie w przypadku zmiany
przyjetych zatozen.
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O Woodpecker.co:

Woodpecker.co S.A. to spotka technologiczna dostarczajgca oprogramowanie w modelu SaaS, ktére
pomaga zwiekszy¢ efektywnos$é rozwoju biznesu poprzez inteligentng automatyzacje procesow
komunikacji biznesowej. Oprogramowanie wykorzystuje zaawansowane algorytmy, ktére pomagaja
zarzgdza¢ komunikacjg i automatycznie wysytajg spersonalizowane komunikaty, wykrywajg
odpowiedzi i przypominajg o kontakcie.

Narzedzie Woodpecker.co znajduje swoje zastosowanie m.in. podczas aktywnej sprzedazy,
pozyskiwania partnerdw biznesowych, przypominaniu o sobie klientom, czy tez rekrutacji
pracownikéw. Rozwigzanie wyrdznia sie tatwoscig implementacji, wysokim bezpieczestwem oraz
najwyzszymi wskaznikami dostarczalnosci. Woodpecker.co pracuje z ponad 3 tys. klientéw z 70 krajow,
z ktérych prawie potowa to firmy z USA.
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