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Woodpecker.co chce zadebiutowaé na warszawskiej gietdzie

Woodpecker.co to wroctawska spotka technologiczna. Jej produkt - inteligentny asystent sprzedazy
- utatwia pozyskiwanie nowych klientéow i utrzymywanie relacji poprzez automatyzacje
czasochtonnych proceséw zwigzanych z komunikacja biznesowa. Z oferowanej w modelu SaaS
aplikacji korzysta ponad 3 tys. firm w 70 krajach na catym swiecie. Spétka w najblizszych tygodniach
chce przeprowadzi¢ publiczng oferte akcji do 2,5 min EUR, a na przetomie Il i lll kwartatu
zadebiutowac na warszawskiej gietdzie.

- Stworzylismy innowacyjne narzedzie o globalnym zasiegu. Prawie potowa naszych klientédw pochodzi
z USA. Dynamicznie zwiekszamy skale dziatalnosci i juz jestesmy spotkq rentowngq. Planowana oferta
publiczna i debiut na gietdzie to wazny krok w naszej historii i kolejny etap rozwoju. Liczymy, ze przefozy
sie to na wzrost rozpoznawalnosci i transparentnosci, a w konsekwencji na dalszy dynamiczny wzrost
biznesu. — komentuje Mateusz Tarczynski, prezes zarzgdu Woodpecker.co.

Oprogramowanie Woodpecker.co wspiera procesy komunikacji towarzyszacej m.in. aktywnej
sprzedazy, pozyskiwaniu partneréw biznesowych, podtrzymywaniu relacji czy rekrutacji kandydatéw.
Dziata jak petnoetatowy asystent sprzedazy: pomaga zarzadzac procesami, wysyta spersonalizowane
wiadomosci sprawiajgce wrazenie pisanych osobiscie, a takze przypomina o kontakcie. Inteligentne
algorytmy wykrywajg odpowiedzi i oceniajg, czy dana osoba jest zainteresowana ofertg, a w efekcie
czy nalezy przerwaé, czy kontynuowac komunikacje. Twércy aplikacji szacujg, ze pozwala zaoszczedzi¢
okoto 20 godzin pracy tygodniowo.

- Pomagamy firmom w budowaniu relacji biznesowych. Dostarczamy dedykowane oprogramowanie
w modelu SaaS, ktore automatyzuje proces komunikacji w oparciu o zaawansowane algorytmy,
zwiekszajqgce jej efektywnosc. Mozna to poréwnac do pracy osobistego asystenta dla profesjonalistow
z obszaru sprzedazy, marketingu, HR i PR, przy czym jest znacznie tansze i skuteczniejsze. — komentuje
Mateusz Tarczyniski, prezes zarzagdu Woodpecker.co.

Narzedzie Woodpecker.co wyrdznia sie na rynku tatwoscig implementacji, wysokim poziomem
bezpieczenstwa oraz najwyzszg dostarczalnoscia. Mozliwo$é integracji z kilkudziesiecioma
popularnymi narzedziami (np. Gmail, Zapier, Pipedrive) pozwala na jeszcze wiekszg automatyzacje
procesow. Usprawnienia oferowane przez polskg spotke docenito juz ponad 3 tys. klientéw z 70 krajow,
w tym tak znane firmy jak TransferWise, Bolt, czy Gartner. Firmy z Polski stanowig okoto 10 proc.
klientow.

Woodpecker.co rozpoczat swojg dziatalnos¢ w 2015 r. i jeszcze w tym samym roku przyciggnat jako
inwestora fundusz Tar Heel Capital Pathfinder. Od tego czasu spétka dynamicznie rosnie, skokowo
zwiekszajac skale swojej dziatalnosci: w 2017 r. osiggneta prdg rentownosci, a juz w 2020 r. zanotowata
10 mlIn zt przychodu i 0,9 min zt zysku netto. W kwietniu 2021 r. mogta pochwali¢ sie 3,7 min USD ARR
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(rocznie powtarzany przychdéd z abonamentu) oraz 310 tys. USD MRR (miesiecznie powtarzany
przychdéd z abonamentu).

- Woodpecker.co prowadzi rentownq i wysokomarzowq dziatalnos¢. Spotka juz dawno osiggneta
odpowiednig trakcje, co pozwala jej dynamicznie zwieksza¢ skale poprzez pozyskiwanie kolejnych
klientow. Ogromng wartosciq jest takze zespot founderdw, ktorzy mogq pochwalic¢ sie bardzo dfugg
listg osiggniec biznesowych i serig udanych exitéw. Model biznesowy oraz specyfika dziatalnosci spotki
Woodpecker.co bardzo przypomina LiveChat, z ktorym jako grupa Tar Heel Capital takze bylismy
zwigzani inwestycyjnie. — méwi Radostaw Czyrko, Partner Zarzadzajgcy w Tar Heel Capital Pathfinder.

Woodpecker.co planuje dalszg penetracje rynku poprzez zwiekszenie udziatu rynkowego oraz
rozszerzanie bazy klientéw. Spétka zamierza takie rozbudowywaé swoje narzedzie o mozliwos$é
automatyzacji komunikacji prowadzonej za posrednictwem kolejnych kanatéw, tj. telefonicznie
i poprzez social media. Planuje w ten sposéb dotrze¢ do nowych klientdw z réznych branz.

* %k

O Woodpecker.co:

Woodpecker.co to spotka technologiczna dostarczajgca oprogramowanie w modelu SaaS, ktére
pomaga zwiekszy¢ efektywnos$é pracy poprzez inteligentng automatyzacje proceséw komunikacji
biznesowej. Oprogramowanie wykorzystuje zaawansowane algorytmy, ktére pomagajg zarzadzaé
komunikacjg i automatycznie wysytajg spersonalizowane komunikaty, wykrywaja odpowiedzi
i przypominajg o kontakcie.

Narzedzie Woodpecker.co znajduje swoje zastosowanie m.in. podczas aktywnej sprzedazy,
pozyskiwania partneréw biznesowych, przypominaniu o sobie klientom, czy tez rekrutac;ji
pracownikdw. Rozwigzanie wyrdznia sie tatwoscig implementacji, wysokim bezpieczenstwem oraz
najwyzszg dostarczalnoscig. Woodpecker.co pracuje z ponad 3 tys. klientéw z 70 krajéw, z ktorych
prawie potowa to firmy z USA.
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